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Renascer

Distribuidora: 20
anos impulsionando
o0 Nordeste

Com DNA nordestino e forte
atuacaoem PE, PB e AL, a
Renascer se destaca pela
proximidade com o cliente,
logistica eficiente e visao
estratégica para o futuro do
atacado.
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Nordeste possui o terceiro maior PIB Para entender melhor a historia de

entre as regides brasileiras - fica sucesso e os planos futuros desta
atras do Sudeste e do Sul - e, com isso, importante distribuidora, a redacao Lonax
participacao de 14,2% no PIB nacional. Play conversou com o sécio da Renascer,

o Sr. Anténio Palha, que compartilha

Apesar de ter o terceiro maior PIB CONOSCO sua Vvisao sobre o mercado,
regional, o Nordeste apresenta o menor os desafios superados e as estratégias
PIB per capita entre todas as regides do que levaram a empresa a se tornar
pais, o que contrasta com o crescimento uma referéncia no setor de Matcon no
de 3,8% ano passado (supera a média Nordeste.

nacional de 3,5%). ,
Figura 2

Renascer Distribuidora

0 coracao do dinamico mercado

de materiais de construcao e MRO
do Nordeste, a Renascer Distribuidora
se destaca como forgca motriz,
impulsionando o desenvolvimento e o
crescimento em trés estados chave da
regidao: Pernambuco, Paraiba e Alagoas.

Com sede no Recife, a empresa construiu
uma trajetéria solida, marcada pela
qualidade dos produtos, pela eficiéncia
logistica e pela proximidade com seus
clientes. Ao atender uma vasta area
geogréfica que Compreende os trés Fonte: Site Renascer Distribuidora.
estados citados, a Renascer demonstra
sua capacidade de adaptacao as
particularidades de cada mercado,
compreendendo as demandas locais

e oferecendo solugcdes completas

para construtoras, revendedores e
consumidores finais.

2 Lonax Play: Antbnio, poderia nos
levar de volta a sua infancia e
juventude? Onde nasceu e como era a
sua vida familiar naquela época? Quais
foram as experiéncias mais marcantes

desse periodo?

@) Antonio: Nasci em Brasilia mas aos
(= 6 anos viemos para Recife , minha
mae era daqui e meu pai cearense,
nossa familia era muito pequena, so eu
€ uma irma mais nova, nossa infancia
foi maravilhosa, pois crescemos em
uma vila onde tinhamos muita liberdade
para juntos com os amigos desfrutar

da brincadeiras de rua e nos finais de

A Renascer conta com estoque
diversificado (mais de 15 mil itens),
englobados em diversas linhas: materiais
hidraulicos, elétricos, fixadores, pintura,
adesivos, abrasivos, solda, EPI’s,
ferragens, ferramentas, corte, entre
outros.
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semana iamos para Paudalho onde
morava meu avo e curtiamos o sitio e tudo
que o interior proporciona.

—_ .
’e‘ Lonax Play: Quais eram seus sonhos

e aspiragcdes quando era mais jovem?
Havia alguma area especifica que lhe
atraia ou algum objetivo que almejava
alcancar?

@) Antonio: Meu grande sonho era

2 ser médico, sempre foi minha meta.
Veio o primeiro vestibular e ndo consegui
classificacao, o que me causou uma
frustracao enorme; entdo recebi convite
para fazer um curso e me tornei técnico
téxtil, o que mudou totalmente minha
vida académica e consequentemente o
caminho a ser percorrido.

2 Lonax Play: Como foi sua trajetoria
académica? Qual formacao buscou e
de que forma essa experiéncia contribuiu
para moldar sua visao de mundo ?

@) Antonio: Aos 20 anos por conta

(A da formacao técnica iniciei minha
carreira profissional em uma multinacional
do setor téxtil onde permaneci por 14
anos; nesse periodo me formei em
administracdo e devido aos cargos que
ocupei nessa época aprendi o mais
importante: saber lidar e cuidar de
pessoas.

72 Lonax Play: A Distribuidora Renascer
possui uma historia significativa no
mercado atacadista de Pernambuco.
Poderia compartilhar conosco como
surgiu a ideia de fundar a empresa e quais
foram os primeiros desafios enfrentados?

) Antonio: Apods sair da industria fui
(2 trabalhar com o fundador do grupo
HI , em uma distribuidora de Matcon

e produtos MRO. No inicio era um
representante comercial para os estados
da Paraiba e Rio Grande do Norte. Em
2000 Heleno vendeu sua participacao e
em seguida abriu a Esperanca nordeste.
Cinco anos depois, em 2005, apresentei
a ele o projeto Renascer e exatamente em
primeiro de maior de 2005 renasciamos
para o mercado.

O nome Renascer tinha tudo a ver
com o0 momento pessoal que passava,
era preciso renascer para que
continuassemos nesse mercado tao
promissor, mas de muitos desafios.
2 LonaxPlay: Ao longo dos anos,
quais foram os principais pilares
que sustentaram o crescimento e a
consolidacao da Renascer no mercado?
Houve momentos cruciais ou decisdes
estratégicas que foram determinantes
para o sucesso da empresa?

Figura 2

Fonte: Site Renascer Distribuidora.
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@)) Anténio: Os trés primeiros anos
2 foram de muito trabalho e poucos
recursos mas nossa fé e trabalho
pesado transpuseram os obstaculos

e aprendemos a crescer. Também
aprendemos a compreender e as
consequéncias do crescimento rapido.
2 Lonax Play: O setor atacadista no
Nordeste possui caracteristicas e
dinamicas proprias. Como a Renascer
se adapta e se destaca nesse cenario
competitivo? Quais sao os principais
diferenciais da empresa em relacao a
concorréncia?

) Antonio: Eu digo que ndo € nem o
(2 nordeste como um todo, aqui cada
estado que o compde tem caracteristicas
proprias; em Pernambuco isso se dar de
forma muito forte devido a nossa cultura
e historia, essa forma do pernambucano
ser de certa for nos ajuda muito em
relagdo aos concorrentes, na renascer
procuramos ser diferentes , primeiro
as pessoas amam nossa empresa , em
muitas ocasides clientes sao atendido
pelo dono, algo impensavel para as
grandes empresas, temos um baixissimo
turnover em toda empresa e em relacao
aos representantes também.

Figura 3

Fonte: Site Renascer Distribuidora.

”é Lonax Play: Observando o panorama

atual do setor atacadista, quais sao os
maiores desafios e oportunidades que a
Renascer enxerga para o futuro proximo?
Como a empresa esta se preparando para
enfrentar essas mudancgas?

@) Antonio: Nesses 20 anos vi muitas
£ empresas sumirem ou diminuir
muito de tamanho por nao se preocupar
com rentabilidade e geracao de

caixa. Atualmente existe uma corrida
expansionista induzindo as empresas
através de incentivos fiscais estaduais
desproporcionais aos daqui do nosso
estado, isso tem nos causado enorme
preocupacao com o futuro e tratasse de
um fato governamental no qual nao temos
muito o que fazer.

2 Lonax Play: Qual a sua visdo sobre
o futuro do setor atacadista no
Nordeste? Quais tendéncias o senhor
acredita que serao mais relevantes
Nnos proximos anos e como a Renascer
pretende se posicionar diante delas?

) Anténio: Eu acredi'to que c.JIev.am'osN
(2 incorporar para além da distribuicao
e também além dos atacarejos que estao
em moda e seguindo algo que o ramo
alimentar ja faz ha anos , que se trata da
distribuicao através do modo broker.

“Nosso papel é continuar sendo uma empresa
prospera, exemplo de ética, um lugar onde as
pessoas se sintam felizes, com certeza dessa
maneira de novas oportunidades de negécios
se abrirao, estamos antenados para esses
momentos” arremata o gestor da Renascer.

Da redacao Lonax Play.

Lincoln Gomide, Jornalista Responsavel.
Com revisao da equipe de Comunicacao da Lonax.
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